[image: image1.jpg]H Stpxw.com
— I EEREM




[image: image2.png]ol S com

M






信息更丰富、操作更方便、沟通更有效——森涛培训网(www.stpxw.com)



               TEL：020-34071250、34071978

虎狼之师-绝对成交之顶级销售绝技实战训练
【时间地点】 2012年3月31-4月1日 广州 

【参加对象】 本课程适合公司的销售总经理、销售总监、大客户销售经理、客户经理、销售团队成员及有志从事销售工作的人员。建议企业组织团队集体报名参会，效果更好。  

【费    用】 ￥2800元/人 (含资料费、培训费、午餐费、茶点)； 

【会务组织】 森涛培训网（www.stpxw.com）．广州三策企业管理咨询有限公司 

【咨询电话】 020-34071250、34071978（提前报名可享受更多优惠,欢迎来电咨询） 

【值班手机】 13378458028 

【联 系 人】 庞先生 郭小姐 

【在线 QQ 】 814500721 

【网址链接】 《虎狼之师-绝对成交之顶级销售绝技实战训练》(吴刚)
有木有？有木有？有木有？

1、为啥做了那么多年销售依然没搞清楚自己在卖什么？

2、为啥我们总是约不到自己渴望约到的客户？

3、为啥吃喝玩乐都搞遍了却仍然搞不定客户？

4、为啥照足客户吩咐去做了却仍然签不了单？

5、为啥客户总是对我们的解决方案视而不见？

6、为啥合同都签了却总是赚不到钱？

7、为啥手里一堆客户却总是完不成业绩指标？

8、为啥都是同样的产品，同样的价格，你团队的业绩却不如竞争对手?

9、为啥你的团队被人拒绝一次就心生恐惧，而竞争对手却能在六次被拒绝后仍能成交？

伤不起啊！伤不起啊！伤不起啊！

您是否面临：

如何在茫茫商海中找到让自己最赚钱的客户？

如何约到你总也约不到的客户，不管对方是董事长还是总经理？

如何不用吃喝玩乐也能把客户关系搞定，让客户真真正正听你话？

如何让没有预算也从没想买的客户追着你要买，最后还得感谢你？

如何从容面对客户采购团队的刁难，让你的解决方案顺利通过？

如何在市场竞争中找准自己的位置从而制定出一招制敌的竞争策略？

如何让客户的董事长推翻自己签字批准的董事会决议把项目转交给你？

……
《虎狼之师-绝对成交之顶级销售绝技实战训练》是吴刚老师独创的顶级销售实战课程，此套销售绝技已发挥到收放自如、行云流水……“让您能够快速超越业绩目标，业绩翻番的方法太震撼了！”此课程完全剔除了无价值的内容——“不注水”；突出实战性与可操作性——“学以致用”！

● 课程特色

（1）角色模拟，实战演练，全程互动。

（2）21个实战案例分析，49个焦点碰撞。

（3）现场解惑-全面解决学员实战中挑战。

（4）体验式教学-115个影视片段随需应变。

（5）18个销售工具轻松掌握销售管理。

（6）营销战略、销售技能与心理分析三合一。

（7）课后持续追踪辅导，随时email老师解决问题。

● 资格证书：（证书工本费800元,不参加认证无须交纳） 

1. 学员在培训结束参加考试合格者由IOCL<<国际职业认证标准联合会>>颁发<<高级营销管理师>>国际国内中英文版双职业资格证书，（国际国内认证／全球通行／雇主认可／官方网上查询）；

2．认证须提交本人身份证号码及大一寸电子版数码照片（红底或蓝底）；

3．课程结束后15个工作日内将证书快递寄给学员。

● 课程大纲

前言

1、职业销售的三条发展之路，你走那一条？

2、销售领域的发展趋势决定了我们怎样的选择？

3、不比产品不行吗，竞争的战场究竟在哪里？

4、究竟是什么打动客户，我们在卖什么？

5、同样的产品不同的需求，我们该怎样销售？

6、销售的整个过程决定了我们怎样的思考模式？

第一章：如何找到最让你赚钱的客户

一、怎样针对目标客户进行市场分析？

1、你必须先回答的7个问题

2、关于目标客户的5个问题

3、如何找到最赚钱的客户4步走

（案例分享）

二、如何知道自己的销售指标何时完成？

1、你有自己的账本吗？

2、怎样搞清自己的收入从哪里来？

3、如何让你现有的客户帮你赚钱？

（案例分享）

三、怎样约到你想约到的人？

1、如何破解陌生拜访电话恐惧症？

2、高效拜访电话的五个步骤是那些？

3、四种应对“不”的技巧搞定客户？

4、就3招-想约谁就能约到谁！

5、让电话沟通效率翻倍的六条建议

（角色模拟、分组练习）

第二章：建立牢不可破的客户关系

一、如何抓住客户决策流程中的关键人物？

1、如何进行客户决策链条分析？

2、怎样跟客户才不会被对手挖墙角？

3、如何找出最高一级的决策者？

（案例分享）

二、如何搞定不同级别的客户（老板还是采购）？

三、立竿见影的检验客户关系的校验工具

四、如何建立牢不可破的客户关系四步法

（案例分享）

五、初次上门就让客户一见钟情

1、让客户一见钟情的访前准备

2、让客户一见钟情的自我介绍

3、尽显客户秘密的观察方法

（案例分享：让客户爱上你的5种方法）

4、如何让客户把心里话都说出来？

5、怎样的提问才能挖出对手不知道的秘密？

6、辨别客户是否说谎的3种方法？

（案例分享）

第三章：让没需求没预算的客户购买

一、客户那种需求才是签单的最大阻碍？

二、让没需求没预算的客户购买的四步法

（案例分享、分组讨论）

三、如果客户什么都想要，你该怎样卖？

（案例分享）

四、如何解除客户的责难及对手的诋毁？

五、如何根据自己市场地位选择竞争策略？

（领导者、挑战者、追随者、游击队）

（你是谁？）

六、如何找出差异化让客户爱上你

（四步法，客户选择你是因为你的不同而不是更好！）

第四章：怎样打动客户的决策团队

一、让客户一见倾心的解决方案

二、7种瞬间打动客户的陈述技巧

（案例分享）

三、让客户只能选择你的3个绝招

(案例分享)

第五章：商务谈判之绝对成交

一、世界上最快赚钱的方法？

（案例分析）

二、为什么签了合同不赚钱？

三、决定生死的谈判前的准备工作

四、绝对成交7个秘诀

五、如何说“不”的秘密？

六、最易被忽视的4个成交要点

第六章：成交不是目的，赚钱才是王道

一、如何让客户持续回报你？

1、怎样制定客户持续回报策略？

2、如何让公司与客户都离不开你？

3、为什么要把办公桌搬到客户那里？

（案例分析）

二、与客户合作关系的四个台阶是什么？

1、卖主关系是怎么样的？

2、被优先考虑的供应商是怎样的？

3、什么是合作伙伴关系？

4、战略联盟的合作关系又是怎样的？

三、持续赚大钱的经营客户五步曲是什么？

四、销售的终极目标是什么？

   （案例分享） 

● 讲师介绍 吴刚Tiger Woo

高级销售培训咨询顾问、实战营销专家、六阶段系统销售培训创始人

吴老师毕业于中山大学经济学专业。曾在国内著名企业管理软件上市公司从事多年的大客户销售及管理工作，由基层销售做起，历任大客户销售经理、大客户销售总监等职务；曾获集团公司大客户销售全国优秀销售经理，为全国100多家分子公司的销售团队分享大客户销售及管理经验，后转为专职销售培训教练。具有十多年实战营销经验，致力于营销领域的研究与开发，其独创六阶段（6S）系统销售培训法，把咨询与培训紧密结合的培训理念深受学员和客户推崇，为客户提供专业贴身的销售培训定制服务。包括：内训课程定制、营销及销售的管理咨询与销售培训系统的搭建等等。顶尖销售出身，曾亲手签下国资委下属诸多大型集团企业以及诸多知名民营企业集团。为不同行业提供企业管理软件的管理咨询服务，从而积累了非常丰富的实战营销技巧,被誉为“不注水”的实战派；现任用友软件、戴尔电脑、SGS、三菱商社、中国移动等知名公司特聘销售培训专职教练。此课程是营销领域最具实战性、操作性的品牌课程，学员评价该课程为“实际体验比期望的还好！”。

培训风格：案例丰富典型，重视实践操作，加强实战训练，语言简洁生动，形式灵活多变，让您能达到学以致用的真实收获。

部分培训及辅导过的企业：用友软件、戴尔电脑、SGS、美的集团、三菱商社、中国移动、欧凯达电子、奔码打印耗材、青岛啤酒、康美药业、华联置业、广州建材集团、星艺装饰、三井化学、斯帝奥龙服饰、飞腾音响、家梦健康寝具、通力包装、铭泰、金泓意投资、宏彩塑染、恒泰科技、东利电子…

客户评价摘录：

吴刚老师讲课很精彩，内容丰富实用，表达力很强，观点明确，能够有效地解决销售过程中的实际问题，希望以后有更多的机会合作！

——广州建材集团第三事业部副总  张涛

吴老师讲课非常的切合实际，让人容易接受并运用。

——斯蒂奥龙服饰销售总监   彭德文 

吴刚老师的授课内容、案例方面都很好，上课的气氛也非常棒，这次课程让我受益匪浅。 

——康美药业股份有限公司营运部深圳区域督导 李石鹏

吴刚老师的课程务实、细致、逻辑强。  

——皇朝家私客服经理  陶秋林 

我是第一次上这种课，吴刚老师的课讲得非常棒、非常实用，让我体会很深，很感谢吴老师，以后吴刚老师的课程有机会一定会常参加。

——创锋洁实具有限公司总经理 陈创丰

吴刚老师讲的内容都能即学即用，并且老师说的案例都是他自己亲身经历，讲的都是销售人员切身的问题，像这样的老师已经很少了。

——深圳市华联置业集团有限公司策划销售部销售经理 李光星

吴刚老师课程内容很棒，对于实际运用有很大的帮助，对个人提高也有很大帮助。

——广州飞腾音响有限公司销售部主管  梁智敏  

吴刚老师课程让人很容易理解，而且非常实用。

——佛山市德启首饰包装有限公司总经理  裴德明

一流老师用自己的故事验证自己的观点；二流老师用他人的故事验证自己的观点；三流老师用他人的故事验证他人的观点。吴老师将为大家亲身演绎《圈子圈套》、《输赢》等故事。别再到处寻找所谓名师了。时不待我，准备好问题，现场解惑！与我们一同重新定义销售培训！

---------------吴刚老师将陪伴您踏入顶尖销售之门！-----------------

★ 本课程可根据客户需求提供内训服务，欢迎来电咨询。

课程网址：森涛培训网. http://www.stpxw.com/Article/7162.html
《报名回执表》如下：
报名回执表

回执请发到：kcbm@163.com 或传真至:020-34071978
	     我单位共 ___ 人确定报名参加2012年___ 月____ 日在 __​___ 举办的《虎狼之师-绝对成交之顶级销售绝技实战训练》培训班。

	单位名称

（开票抬头）
	
	联系人
	

	电 话
	
	传 真
	
	部门/职务
	

	手 机
	
	QQ/msn
	
	E-mail
	

	序号
	参会人员
	性 别
	部门/职务
	联络手机
	金 额
	合 计

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	缴费方式
	   □ 转帐   □ 现金  （请选择 在□打√）
	VIP会员ID
	

	住宿要求
	预定：双人房___间；单人房___间，住宿时间：__ 月 __ 至 __ 日   (不用预定请留空)


此表所填信息仅用于招生工作，如需参加请填写回传给我们，以便及时为您安排会务并发确认函，谢谢支持！
客服热线：020-34071250；020-34071978  （三策咨询公开课事业部）















































































































PAGE  
1
感谢您的真诚，愿我们携手共进 —— 广州三策企业管理咨询有限公司公开课事业部

