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信息更丰富、操作更方便、沟通更有效——森涛培训网(www.stpxw.com)



               TEL：020-34071250、34071978

企业创新经营与销售业绩倍增策略
【时间地点】 2009年9月19-20日 北京清华大学 

【参加对象】 企业总载、经理等相关企业管理人员  

【费    用】 ￥2980元/人 （含2天学费、教材费、会务费、午餐费）同一单位3人以上报名可享受9.5折优惠；9月10报名可享受9.5折优惠；团体优惠方案：10人25000元套票；20人40000元套票 

【会务组织】 森涛培训网（www.stpxw.com）．广州三策企业管理咨询有限公司 

【咨询电话】 020-34071250、34071978（提前报名可享受更多优惠,欢迎来电咨询） 

【联 系 人】 庞先生 郭小姐

【在线 QQ 】 568499978 

【网址链接】 《企业创新经营与销售业绩倍增策略》(黄力泓博士)  
● 课程背景

   在金融危机下如何提升销售？

   什么是中国企业的核心竞争力？

   为什么企业要找到自己的价值？

   企业本身怎样快速完成创新经营

● 课程目标

 ◇ 倾听大师的声音，有机会与国际著名的管理专家面对面交流学习

 ◇ 了解业绩成长的重要关键并找到正确的营销方法，倍增业绩。

 ◇ 大量开发客户的策略，增加客户质量。

 ◇ 差异化和正确定位，凸显自己的长处和魅力。

 ◇ 双向沟通的说服技巧，提升顾客的喜好度、满意度和忠诚度。

 ◇ 金融危机下企业经营者有应对之策

 ◇ 如何运作新的微利时代商业模式

● 讲师介绍

 ◇ 黄力泓博士  美国总统奥巴马、台塑总裁王永庆先生私人顾问

 ◇ 中国最受欢迎的管理培训大师  

 ◇ 全新演绎企业经营创新热点话题—销售倍增

 ◇ 本土化案例剖析，全新视角展示

    美国圣汤姆大学医学博士、美国华盛顿大学企业管理学博士，并在修美国德州大学科技与法律博士的学术权威；美国、加拿大、台湾、中国、马来西亚、新加坡等国主训研习会1680场的竞争力大师；曾担任联合国国科文组织亚太区文化官员；注册资本7.5亿美元的集团公司总裁。黄力泓博士出生于中国台湾,现任职于美国全球竞争力研究院院长、国际（UN）中小企业家基金会董事主席、美国富品创意生活产业集团董事、英国皇家国际培训认证协会执行长、美国亚洲智库研究中心执行长、美国艾雷客大学教授、中国台湾中华脑力整合研究学会理事长、孟加拉国国国葛拉民银行执行董事、国际旅馆控股公司执行董事、加拿大菁英训练顾问公司资深指导等要职。

    黄力泓博士担任顾问、培训工作经历：涉足顾问咨询与培训行业已有10余年，曾先后美国拉斯维加斯赌城（客户营销案）、台塑集团（集团总裁王永庆先生私人顾问）、西南航空保险集团策略（发展顾问）、台湾大学（客座讲师）、美的空调、中油公司、美国SBU管理顾问公司执行顾问、美国ELITE Digital Imagery Studio行销企划师培训、中国银行、朗讯科技、德国先灵、日本协和、上海和黄药业、中国网通、联想集团、清华同方、伊利集团、深圳万科、汇源果汁、旺旺集团、康师傅、北京君太太平洋百货有限公司、上海社会科学院EMBA班、上海交通大学EMBA班等多家企业的实战培训，并在在美国、加拿大、中国台湾、中国、马来西亚、新加坡等国开展主训研习会1680余场，被誉称为全球竞争力大师，也被《管理》杂志连续五年评选为全球华人五百大讲师。第二届全球华人国际、亚洲、中国十大培训师票选入围前20名，马来西亚“推动知识管理运用计划之数字教材制作”项目顾问。

【权威见证】

在接受运用业绩倍增策略与方法课程以来,我们的销售团队业绩有了明显提升,销售人员业务达成量不断攀升，这不但源自课程的精心设置和易于掌握，更是由于黄老师授课的卓著品质。

——杨元庆  联想集团总裁

我们认为业绩倍增策略与方法最大的特点在于满足了我们银行本身的需求，解决了一直以来哽咽于我们销售团队的顽疾，为我们在金融行业中不断占得先机打下了坚实的基础。

——梁彦春  美国APC公司中国区销售总监

我们各地的销售人员大多听过业绩倍增策略与方法课程，在销售的实际操作中课程给了很多有益的帮助，使相关产品在国内市场中持续热销起到了不可忽视的作用。

——张建军  华为集团3COM公司副总裁

TCL自身非常重视内在的品质,而在选择行销培训课程时也非常, 注重课程的品质和效果，黄力泓先生的课程非常令我们满意。

——李东生  TCL集团总裁

● 课程大纲

《商业模式与企业创新经营》 （9月19日 周六） 

一、金融危机对企业的影响有哪些?

二、金融危机每天媒体喊的震天炸响你感受到危机了吗?

三、金融危机下企业经营者有应对之策吗?

四、我国目前应对金融危机的五大错位政策

五、我国面对金融海啸的五大问题？

六、破解金融危机的“达芬奇密码”

1) “美国金融地震”引发的“全球经济海啸”的三点界定。

2) 为什么美国的金融危机立刻威胁中国

3) 中国政府的对策是三个调整，分别是什么？ 

七、作为中国的企业层面，有八个对策可供参考

掌握生存智慧、转嫁经济危机、发掘利润空间、提升运营效率、交互利用资产、剥离亏损单元、借助政策救援、创新商业模式。

七、什么是创新商业模式

八、企业、行业、商业的区别是什么？

九、什么是钟摆效应？

十、力保企业生存的关键有哪些？

十一、什么是偶像效益？

十二、企业的最大价值取决于什么？

十三、什么是关键资源能力？

十四、企业管理的十大问题有哪些？

《销售业绩倍增策略――顶尖业务高手的营销秘籍》 （ 9月20日 周日）

一、业绩成长16倍的四大关键。

二、找对人。大量开发客户，借力使力。

1) 法则一。加倍每天开发的目标。

2) 法则二。销售以「比率」决输赢，而不是以「数字」定成败。

3) 法则三。名单是首要变数。随时保持水库盈满。

4) 法则四。「九宫图」找客户。利用「九宫图」找出自己的缘故客户。共有﹝八法则﹞

三、做对事。创新营销战略，提供价值。

有﹝八法则﹞

四、说对话。善用沟通技巧，说服客户。

有﹝八法则﹞

五、用对心。健全积极心态，发挥潜力。

有﹝八法则﹞

★ 本课程可根据客户需求提供内训服务，欢迎来电咨询。

课程网址：森涛培训网. http://www.stpxw.com/Article/5221.html
《报名回执表》如下：
报名回执表

回执请发到：kcbm@163.com 或传真至:020-34071978
	     我单位共 ___ 人确定报名参加2012年___ 月____ 日在 __​___ 举办的《企业创新经营与销售业绩倍增策略》培训班。

	单位名称
	

	联系人
	
	电 话
	
	手 机
	

	地 址
	
	传 真
	
	E-mail
	

	序号
	参会人员
	性 别
	部门/职务
	联络手机
	金 额
	合 计

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	缴费方式
	   □ 转帐   □ 现金  （请选择 在□打√）
	VIP会员ID
	

	住宿要求
	预定：双人房___间；单人房___间，住宿时间：__ 月 __ 至 __ 日   (不用预定请留空)


此表所填信息仅用于招生工作，如需参加请填写回传给我们，以便及时为您安排会务并发确认函，谢谢支持！
客服热线：020-34071250；34071978；  （三策咨询公开课事业部）
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感谢您的真诚，愿我们携手共进 —— 广州三策企业管理咨询有限公司公开课事业部

